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Mahis & Miller
IMMOBILIEN GMBH

Liebe Immobilienbesitzer,

die Besichtigung ist der entscheidende Moment beim Immoabilienverkauf, das
lehrt uns die Logik und hat uns die Erfahrung eindrucksvoll bestatigt. Wir
wissen, dass kleinste Details bei Interessenten grolte Emotionen auslésen
kénnen und kleine Unachtsamkeiten Ihre Immobilie schnell in ein unglinstiges
Licht riicken.

Wir verraten Ihnen in 33 Tipps alle wirkungsvallen Veranderungen,
entscheidenden Faktoren und tberraschenden Geheimtipps, die eine
Besichtigung zu einem hochst wahrscheinlichen Erfolg machen.

Durch diese Tipps lernen Sie ihre Immobilie mit anderen Augen zu sehen. Sie
werden verstehen, wie wichtig es ist, bei einer Besichtigung
Gefiihle zu erzeugen, und wie Sie dies unterstitzen kénnen. Sie wissen es
ohnehin schon, es sind oft die kleinen Dinge, in die wir uns verlieben - das gilt
nicht nur fir Menschen, sondern auch fir Immobilien. Und genau wie es Ver-
liebte machen, werden Sie bei Ihrer Immobilie ihre Schonheit und ihre Starken
besonders betonen und die kleinen Schwachen etwas aus dem Rampenlicht
ricken, um das Gegenliber zu erobern.

In diesem Sinne wiinschen wir Ihnen viel Vergniigen beim Lesen, erwartungs-
frohen Eifer beim Umsetzen der Tipps und grolie Freude tiber den Erfolg der
Besichtigung Ihrer Immobilie,

Do

Ihr personlicher Immobilienexperte
Thomas Miller

T: 0241 - 475 854 65
mueller@mahis-mueller-immobilien.de | www.mahis-mueller-immobilien.de
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Grundlegende Tipps fir Ihren Einstieg

So beginnen Sie richtig im Eingangsbereich

Zeigen Sie im Wohnzimmer, wie es sich hier wohnen l3asst

Nahren Sie die Fantasie im Esszimmer

lhre Treppe kann mehr, als Sie ahnen

So laden lhre Schlafraume zum Traumen ein

Lassen Sie Ihr Bad wie ein privates Spa erscheinen

Draufien findet das Finale statt



GRUNDLEGENDE
TIPPS FUR IHREN
EINSTIEG

TIPP 1

Lassen Sie kleine Makel unbedingt sofort ausbessern. Der positi-
ve Effekt auf das Gesamtbild wird Sie tiberraschen!

TIPP 2

Putzen Sie Ihre Immobilie so griindlich wie méglich. Entfernen
Sie Staub an Bildern und in Ecken. Waschen Sie Gardinen und
Vorhdnge, 6ffnen Sie die Fenster, [assen Sie die Sonne rein. Licht-
schalter und Tirgriffe nicht vergessen!

TIPP 3 (WAHREND DER BESICHTIGUNG)

Zeigen Sie sich wahrend der Besichtigung unbedingt lhre
Schokoladenseite! Die positive Grundstimmung, die Sie erzeugen,
kann entscheidend sein.

TIPP 4 (WAHREND DER BESICHTIGUNG)

Freundlich und herzlich geben Sie Auskunft auf gestellte Fra-
gen. Halten Sie sich sonst hoflich zuriick mit den Informationen
iber lhre Immobilie. Lassen Sie die Interessenten das Tempo des
Informationsflusses vorgeben.
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RIECHT NACH GAR
NICHTS, ODER?



4,

IST DOCH GUT, WENN
MEINEN NAMEN

AUF DER KLINGEL
NICHT LESEN KANN?

SO BEGINNEN SIE
RICHTIG IM EIN-
GANGSBEREICH

TIPP 6

Bereiten Sie lhren Interessenten den Weg zur Haustdr, indem Sie
diesen frisch gefegt und immer sauber halten. Génnen Sie lhrem
Entree nétigenfalls eine neue FulRmatte.

TIPP 7

Erzeugen Sie mit geniigend Licht und einem groRRen Spiegel an
geeigneter Stelle Geraumigkeit und Komfort im Eingangsbereich.
Auch die Erneuerung des Fullbodens sollten Sie gegebenenfalls
nicht scheuen - helfen Sie lhrer Immabilie einen hervorragenden
ersten Eindruck zu machen!

TIPP 9

Ihre Garderobe raumen Sie perfekt auf. Die Interessenten be-
kommen so schnell einen guten Eindruck und haben nicht das
Gefiihl in Ihre Privatsphdre einzudringen.



ZEIGEN SIE IM
WOHNZIMMER,
WIE ES SICH HIER
WOHNEN LASST

TIPP 11

Weil das beste Licht, in dem lhre Immobilie dastehen kann, viel
Licht ist: Machen Sie alle verfligbaren Lichtquellen an, bereits
bevor die Interessenten eintreffen! Erhellen Sie Ihre potenziellen
Kaufer!

TIPP 12

Sorgen Sie fir wohlige Wdrme, gleichmdRig in allen Raumen.
Falls Sie einen Kamin im Wohnzimmer haben - lassen Sie es ge-
muitlich knistern!

TIPP 13 (WAHREND DER BESICHTIGUNG)
Schalten Sie wahrend einer Besichtigung den Fernseher nicht ein.

Wenn Sie musikalische Untermalung wiinschen, wahlen Sie de-
zente, wohlige Klange!

TIPP 14 (CEHEIMTIPP)

Gemitlichkeit im Wohnzimmer kénnen Sie leichter herstellen,
als Sie denken. Legen Sie beispielsweise ein aufgeschlagenes
schoénes Buch auf den Wohnzimmertisch!
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NAHREN SIE DIE
FANTASIE
IM ESSZIMMER

TIPP 15

Machen Sie das Beste aus lhrem Esszimmer, Sie werden iiber die
Wirkung auf die Interessenten erstaunt sein.

TIPP 16

Ihr kleines Esszimmer ldsst sich leicht optisch vergréRern. Ent-
fernen Sie einfach grole, optisch fiillende Gegenstande aus dem
Raum!

TIPP 17

Ihr groRes Esszimmer kénnen Sie wunderbar nutzen, um die
Atmosphdre entscheidend zu verbessern: mit einem opulenten
Blumenstraul oder einer kiinstlerischen Skulptur.

TIPP 18 (CEHEIMTIPP)

Stellen Sie in Ihrem Esszimmer eine Situation her, als
ob Sie die Interessenten zum Essen geladen hatten, am
besten zu einem Dinner im Kerzenschein. Das macht
Sie und lhre Immobilie gastfreundlich und anziehend.




IHRE TREPPE
KANN MEHR, ALS
SIE AHNEN

TIPP 19

Ihre Wohnung ist griindlich geputzt. Trotzdem kénnen Sie noch
einmal die Treppe, besonders das Treppengeldnder, genauer be-
trachten. Wischen Sie vergessene Stellen nach und iberlegen
Sie, ob dem Gelander ein neuer Anstrich guttate.

TIPP 20

Eine grofle Treppe bietet auch viel Platz, um die Atmosphare Ihrer
Immobilie zu verbessern. Schone Pflanzen, kunstvolle Objekte,
sogar ein Arrangement von Kerzen kénnen Sie dafiir einsetzen!

TIPP 21

Ihre Verschonerungsfreude sollte nicht dazu fithren, dass Sie auf
der Treppe unfreiwillig Stolperfallen errichten.

TIPP 22 (CEHEIMTIPP)

Achten Sie auch bei der Treppe auf das rechte Licht.
Gezielte und gute Beleuchtung kann lhre Treppe zu
einem Ereignis machen!

SO LADEN IHRE
SCHLAFRAUME ZUM
TRAUMEN EIN

TIPP 23

Gebrauchsgegenstdnde wie Staubsauger oder Biigelbrett machen
Sie natdrlich unsichtbar durch Verstauen in Schranken.

TIPP 24

Falls Sie das Schlafzimmer als Stauraum nutzen, dann nur ,un-
sichtbar’, beispielsweise mit Aufbewahrungsboxen unter dem
Bett.

TIPP 25

In den Schlafraumen vermeiden Sie religidse oder politische Sym-
bole. Neutrale Farben wirken beruhigend, eine Tagesdecke auf
dem Bett schiitzt lhre Privatheit - das werden auch lhre Interes-
senten honorieren.

TIPP 26 (CEHEIMTIPP)

Legen Sie Ihr Lieblingsbuch auf Ihren Nachttisch. Daraus resultie-
rende Gesprache kénnen sehr verbindend wirken.



LASSEN SIE IHR
BAD WIE EIN
PRIVATES SPA
ERSCHEINEN

TIPP 27

Scheuen Sie weder Kosten noch Miihen, um lhr Badezimmer er-
strahlen zu lassen. Eine professionelle Grundreinigung macht den
Anfang, erneuern Sie aber auch Duschvorhang und Badematte!

TIPP 29

Nur frisch gewaschene Handtiicher platzieren Sie geschmackvoll
im Badezimmer. Dezent setzen Sie Blumen und Kerzen ein, um
ein Erleben von Frische zu erzeugen.

TIPP 30

Besonders im Bad muten Sie lhren Interessenten nur ein an-
genehmes, dezentes Dufterlebnis zu.
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DRAUSSEN FINDET
DAS FINALE STATT

TIPP 31

Ihre Terrasse oder lhr Balkon hat eine genauso griindliche Reini-
gung verdient wie lhre Innenrdaume. Den Gartentisch decken Sie
am besten liebevoll und einladend.

TIPP 32

Pflegen Sie lhren Garten, so gut Sie nur kénnen. Lassen Sie sich
auch gerne dabei helfen. Beachten Sie, dass ein frisch gemahter
Rasen die Nase betdrt und gut gediingte blithende Blumen das
Herz erfreuen.
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Fihlen Sie sich gut informiert?
Gerne helfen wir lhnen bei der Umsetzung der Tipps!

Melden Sie sich einfach unter:
T: 0241 - 475 854 65

Die richtige Verkaufsstrategie fiir lhre Immobilie
erklaren wir Ihnen in der Broschiire
»Die Strategie, mit der der Verkauf Ihrer Immobilie
eine Freude fiir Sie wird"“

Mabhis & Miiller Immobilien GmbH
Geschaftsfiihrer Dipl.-Kfm. Thomas Miiller | T: 0241 - 475 854 65
mueller@mahis-mueller-immobilien.de | www.mahis-mueller-immobilien.de



